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โปรแกรมฝึกอบรมหลกัสูตร :  เทคนิคการแข่งขนัการขาย การตลาดทางดา้นราคา 

ระยะเวลาในการฝึกอบรม    :  1 วนั เวลา 09.00-16.00 น. 

วิทยากร : ดร.วิชัย  ว่องศิลป์วัฒนา 

 

1. หลกัการและเหตุผล 
ผู้เข้าอบรมจะได้เรียนรู้และเข้าใจวัฒนธรรมเร่ืองราคา องค์ประกอบของราคา เทคนิคการต้ังราคา การกาํหนด

โครงสร้างราคา การกาํหนดกลยุทธร์าคาให้เหมาะสมกบักลยุทธผ์ลิตภัณฑ ์การกาํหนดกลยุทธร์าคาที่แตกต่างเพ่ือให้เหมะ

สมกบัสถานการณ์ของการแข่งขัน นอกจากน้ีผู้เข้าอบรมจะได้เรียนรู้แบบเจาะลึกเกี่ยวกับแนวทางในการเพ่ิมกาํไร ให้กบั

ธุรกจิด้วยกลยุทธก์ารขึ้นราคาสนิค้าและกลยุทธก์ารป้องกนัการลดราคาสนิค้า 

 

2. ประโยชนที์จ่ะไดร้บั 

 พัฒนาสมรรถนะด้านการบริหารราคา 

 เข้าใจเทคนิคการต้ังราคา การกาํหนดโครงสร้างราคา 

 สามารถวางแผนกลยุทธร์าคาที่เหมาะกบักลยุทธส์นิค้า 

 เพ่ิมกาํไรให้กบัองค์กรด้วยกลยุทธก์ารขึ้นราคาขายสนิค้า 

 ลดการสูญเสยีกาํไรจากกลยุทธก์ารป้องกนัการลดราคา 

 สร้างวัฒนธรรมเร่ืองราคาให้กบัพนักงานขาย 

 เพ่ิมทกัษะการเจรจาต่อรองที่มีประสทิธภิาพ 

 

3. หวัขอ้การสมัมนา 
1. การทาํความเข้าใจกบัเร่ืองของราคา Understand Pricing 

2. จิตวิทยาของผู้บริโภคและราคาConsumer  Psychology  and Pricing 

3. วิธกีารกาํหนดราคา Setting The Price 

4. การให้ส่วนลดของราคา Price Discount and Allowances 

5. การต้ังราคาในการส่งเสริมการขาย Promotional Pricing 

6. การเร่ิมเกมสก์ารตัดราคา Initiating Price Cuts 

7. การเร่ิมเกมสก์ารขึ้นราคา Initiating Price Increase 

8. Responding  to competitors’ Price Changes 

9. การศึกษาวิธกีารวางกลยุทธร์ะดับบริษัทอย่างประสบผลสาํเรจ็ 

10. ทาํไมต้องมีการเปล่ียนแปลง 

11.  ขบวนการการวางกลยุทธท์างการตลาด 

12.  การวางกลยุทธท์ี่มุ่งสู่ตลาดเป็นสาํคัญ 

13.  การวางตาํแหน่งของผลิตภัณฑ ์

14.  องค์ประกอบสาํคัญในการดาํเนินกลยุทธท์ี่มุ่งสู่ตลาดเป็นสาํคัญ 

15.  อปุสรรคที่เรากาํลังเผชิญหลังปี 2012 เป็นต้นไป 
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16.  ทกัษะทางการตลาดแบบด่ังเดิมและแบบใหม่ที่ธุรกจิต้องการ 

17.  ทฤษฏกีารแข่งขัน  Competitive Strategy  

18.  การวิเคราะห์คู่แข่งขัน  Competitor Analysis  

19. การกาํหนดบทบาทในฐานะผู้นาํ  ผู้ท้าชิง  ผู้ตาม และผู้นิชตลาด 

20. กลยุทธก์ารต้ังรับทางการตลาด Defense Strategy  

21. กลยุทธก์ารบุกทางการตลาด  Attack Strategy  

22. กลยุทธก์ารจับตลาดเฉพาะ Niche Strategy  

23. การรักษาสมดุลทางการมุ่งสู่ลูกค้าและมุ่งสู่คู่แข่งขัน 

24. การเอาชนะด้วยข่าวสาร  Winning with Information  

25. การตลาดสมัพันธภาพกบัลูกค้า (CRM) 

 

4. วิธีการอบรมสมัมนา 
การฝึกอบรมเน้นการทาํ Workshop โดยใช้หลัก Participant Center และมีภาพยนตร์ประกอบตลอดการ 

สมัมนา      

 

5. วิทยากร   ดร.วิชยั  ว่องศิลป์วฒันา 
กรรมการผู้จัดการ (MANAGING DIRECTOR)  

LUCKYSTAR INTERNATIONAL (THAILAND) CO.,LTD         

อดีด   รองผู้อาํนวยการฝ่ายขาย บริษัท โอสถสภา จาํกดั 

การศึกษา                                   

 บัญชีบัณฑติ จุฬาลงกรณม์หาวิทยาลัย 

 พาณิชยศาสตร์มหาบัณฑติ MBA มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์ 

ประสบการณก์ารทํางาน 

 ผู้จัดการฝ่ายฝึกอบรมพนักงานขาย บริษัท ยิลเลตต์(ประเทศไทย)จาํกดั 

 ผู้จัดการฝ่ายพัฒนาการขาย บริษัท เป็ปซ่ีโคล่า อนิเตอร์เนช่ันแนล เช้าทอ์สีเอเซีย จาํกดั 

 ผู้จัดการภาค บริษัท พรอ๊คเตอร์ แอนด์ แกมเบิล จาํกดั(พี แอนด์ จี) 

 ผู้จัดการทั่วไป สายงานการขาย บริษัท ทโีอเอ จาํกัด 

 ผู้จัดการฝ่ายขายทั่วไป บริษัท โฟร์โมสต์ ฟรีสแลนด์ (ประเทศไทย)จาํกดั(มหาชน) 

 

 

สอบถามรายละเอียดเพ่ิมเติมท่ี 

 สถาบนัฝึกอบรม เทรนน่ิง เซน็เตอร ์เซอรวิ์ส (TCS) )บริษทั อาภาฉาย จาํกดั(  
Tel No. 0-2736-0408             Fax No.02-736-0050           e-mail: admin@trainingservice.co.th 

id-line: pisit131918 
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